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COMO INVITAR A LA REUNION DE OPORTUNIDAD DE NEGOCIO

TU decides a quien tratas de reclutar individudmente y a quien invitas a la reunion para reclutarlo en
grupo. Invitar dgnificallevar alapersonaalareuniony dgar que lareunion lo convenzay lo reclute, es decir,
es dgarle todo d trabgo alareunion y tu ahorras tiempo y esfuerzo. Parami, lo mejor es combinar ambos
procedimientos y 9 esto no convence a la persona todavia me queda € recurso de enviar por correo las
copias de mis cheques de regdiasy bonos, es decir, S dice que no, no me olvido de esa persona, sobre todo
S le veo mucho potencid para hacer este negocio, a veces hay que esperar mucho tiempo antes de que @ pez
muerda la carnada. El Unico pez que muerde la carnaday € anzudo es d gque esta hambriento, asi que, S por
e momento tu pez e lleno, hay que esperar aque tenga hambre.

Parainvitar hay que dividir alas personas en dostipos. Los que buscan solo empleosy alos que les
gustan los negocios o las ventas.

1.- LOSQUE BUSCAN EMPLEOS.

A la mayoria de las personas les ensefiaron que trabgar era igud a tener un empleo, también les
ensefiaron que tener un empleo es mas importante que ganar dinero. Es decir, la mayoria de nosotros
gprendimos desde nifios que debiamos escoger una actividad que nos gudtaray que nos resultara interesante
para que trabgdamos con gusto y S trabigjas con gusto vas a ser un buen empleado y nunca vas a perder tu
empleo, nos dijeron que esto es lo primordid y que @ dinero que recibas a cambio es ago secundario,
inclusive, que no debes pensar en d. Resultado: quiza todos |os profesores de escuela encuentren su profesion
agradable e interesante, pero ninglin profesor de escudla empleado es millonario en ninguna parte del mundo.
Se me hace qie d mensge es "séntete feliz con lo que haces aunque te mueras de hambre, pero no pidas
més, con un trabgjo interesante tienes todo 10 que puedes necesitar”.

Imaginate que de repente ningin empleado estuviera dispuesto a trabgar por poco, que no les
interesara e trabgo, que les interesora més d dinero, ¢qué pasaria? Edariamos en un grave problema
mundial, entonces esto es dgo que hay que tener bgo absoluto contral, y funciona muy bien. El 95% de las
personas piensan adl y este mismo porcentgje de la gente en todo € mundo es pobre pero fdiz, porque segin
dlos, lafdicidad s9lo se encuentra en la pobrezal Lo cierto es que la mayoria de las personas buscan un
empleo y la minoria es quien eta buscando un negocio. Y la dave eta en no seguir a la mayoria,
especidmente S no quieres vivir como la mayoria. La mayoria vive md y la mayoria eta equivocada, errada,
incorrecta

Entonces, antes de invitar auna personaalareunion, me pregunto s esta persona esta buscando tener
UN Negodio, Y S No estoy completamente seguro de que larespuestaes s, meor le hablo de un empleo. S me
equivoco Y le gustan los negocios con 1o que vealy oiga en la reunion es seguro que se hace didtribuidor, S no
me equivoque y es de las personas que Ao buscan un empleo, lareunion lo podriareciutar. A esto se debe
que la mayor pate de las personas digan que no, cuando se les habla dd negocio. Todo esto es
completamente normal, asi es como funciona.  Edtas personas no tienen ni la mas remota idea de cuénto se
gana en los negocios, los pobres Sempre piensan que todos estan pobres y piensan que la Unica forma de
ganar mucho dinero es haciendo cosas malas, preguntale a un pobre qué haria para obtener mucho dineroy la
respuesta usud es. robando un banco o haciéndose narcotraficante; no dice fabricando productos Unicos o
inventando ago nuevo... jQué lasimaque asi piensen los pobres!
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¢Como invitar alos que estén buscando un empleo?
La invitacion es bescamente igud en d redutamiento individud solo que aqui se habla de una
“entrevidd’.

Puedes decir qué laempresa con la qué trabg as necesita gente.

Ejemplo; Hola Eduardo como estas? Bien. Oye, Tu eres medico, verdad? S, por qué?Por que la
empresa en la qué trabgo necedta varios médicos urgentemente Te interesaria tener un trabgo de medio
tiempo? La compaiiia paga muy bien de 3 a 6 mil dolares por med S quieres te conggo UNA
ENTREVISTA, sn compromiso! Cuando quieres venir a la entrevigta? esta semana? porque urgel Que dia
descansas? Las entrevigas on alas ........ qué dia puedes venir? Te vaa entrevidar d Sr...... y solo le dices
quéteenvié Yo.

Otro gemplo; "Oye Juan, fijate que acabo de encontrarme un nuevo trabgo, es un trabgo de medio
tiempo, la compafiia es de Estados Unidos, paga muy bien, como $ 6,000.00 d mes'y me preguntaron 9
sabia de dguien que tuviera tu profeson porque necesitan més gente y pensé enti. S edtés interesado o
unico que tienes que hacer esir aUNA ENTREVISTA persond sin compromiso! Cuando quieres venir ala
entrevigta? esta semana? porque urge! Que dia descansas? Las entrevigtas son a las ........ qué dia puedes
venir? Tevaaentrevigar d S...... y solole dicesquéte envié Yo.

Puedes decir, qué necesitas gente para tu negocio/compafiia

Eemplo: Hola Maria como edtas? Bien. Tu eres Secretaria verdad? 9 porque? Por que mi
negocio/compaliia esta creciendo demasiado rgpido y necesito gente que me ayude! Te interesaria tener un
trabgo de medio tiempo? Se trata de ganar de 3 a 6 mil dolares por mes. S quieres te doy UNA
ENTREVISTA, sn compromiso! Cuando quieres venir a la entrevigta? esta semana? porque urgel Que dia
descansas? Las entrevigas son alas........ qué dia puedes venir?

A todos los desconocidos les pregunto; cud es su profeson? 9 e dice que es ingeniero en
computacion, le digo; fijese que en mi compafiia necesitan un ingeniero de medio tiempo y esta compafiia
paga de 3,000 a 6,000 dilares d mes, asl que s edtainteresado, va a ser hecesario que venga a una entrevisa
persond..., lo mismo hago s es mesero, chofer, médico, profesor, etc.

Cuando me presentan a una nueva persona.

Me dice "Mucho gudo, yo soy € Licenciado Gdmez', le digo: "¢Es usted licenciado?, me contesta
gue 4, le pregunto que licenciado en qué? y me conteta que en psicologia Yo le conteto; Licenciado en
pscologid Oiga que coincidencia, en mi compafiia necesitan un licenciado en pscologia. Le interesaria tener
un trabajo de medio tiempo?.

Pide laopinion de tus amigosy familiares,

Oye Juan, fijate que me dfrecen un trabjgode medio tiempo, pero no &S tomarlo o0 no, necesito que
me des tu opinion, Podrias acompafiarme a la entrevista?, tengo que ir d hotd ..... ete ..... Quiero que vess
de qué setratay me ayudes adecidir...”.

S esuna personaalaque yainvité anteriormente.
Ledigo; "Oye Juan, Sguen necesitando un ingeniero, ¢Por qué no vienes alaentrevida..?".
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La idea es llevarlo a la reunién como seg, para que eta persona escuche la explicacion completa, con
tesimonios y todo, y con eso tenga mejores eementos para decidir, S después de ver y escuchar todo esta
persona decide que esto no es paradla, te buscas aotro.

¢Como invitar alos que les gustan los Negocios?
Primero trato de estar cien por cien seguro de que a esta persona S le gustan los negocios, o las

ventes.

LOS QUE TIENEN UN NEGOCIO:

Hola Juan como vatu negocio? R: no muy bien o no se vende bien.
TE INTERESARIA TENER OTRO NEGOCIO? mucho mas productivo que este? Se trata de ganar de 10 a
30 mil dolares por med Bien g te interesatienes que venir aUNA ENTREVISTA, para gue te explique todo
sin compromiso! Cuando quieres venir alaentreviga? esta semana? porque urge! Que dia descansas?

Otro gemplo; Oye Juan tengo un negocio  qué quiero proponerte, se trata de ganar de 5 a 10 mil
dolares por mes, comprobados!  Bien g te interesa tienes que venir a UNA ENTREVISTA, para que te
explique todo Sn compromiso!  Porque no te puedo explicar por teléfono, pero es dgo buenismo, una gran
oportunidad! Cuando quieres venir alaentrevista? esta semana? porque urge! Que dia descansas?

Otro gemplo; Juan, te gustaria ganar $ 6,000.00 d mes? Juan dice; 'S, dime de qué s trad', y le
contesto; se trata de un buen negocio, que no requiere de mucho tiempo, pero para explicartelo tienes que
venir conmigo a UNA ENTREVISTA donde explicardn como funciona d negocio y como se gana e dinero,
as queteespero d... Al llegar SAlo pregunta por mi y yo voy aestar ahi pararesolver todas tus dudas.

Otro gemplo; Oiga, ya que usted es una persona de negocios, le quiero hacer una pregunta: ¢le
gudtaria ganar $ 6,000.00 d mes? Tengo un negocio que le puede dgar més de $ 6,000 ddlares mensudes,
e trata de un negocio que no requiere de mucho tiempo. S leinteresa, 10 primero que tiene que hacer esvenir
a una peguefia charla en la que vamos a explicar exactamente como funciona este negocio y como se ganad
dinero. S decide que no es para usted, no hay problema, ésto es Sh compromiso, asi que lo espero @ ... yo
voy aedar ahi pararesolver todas sus dudas, entonces, ahi nosvemos sin fdta

Cuando hablo con aguien que ya sabe que estoy en Herbdife desde hace agun tiempo, le digo: Oye
Juan, te gudtaria ganarte $10,000.00 d mes? d contestarme; Si, ¢Por que? le digo: "Bueno, tu sabes que
estoy en Herbdife, verdad? Pues, estamos iniciando la introduccion de un nuevo producto. Este producto
logré que nuedtras ventas se incrementaran 5 veces en @ primer aio, en los paises donde ya se introdujo y
aqui va a suceder o migmo. S estés interesado todo 1o que tienes que hacer es venir a una explicacion
completa sobre este producto, € plan'y veas s te conviene o no. Esta es una buena oportunidad parala gente
nueva como td, porque cuando Yo empece, inicié en una Stuacion sSmilar, con un producto nuevo y ahora es
cuando hay que gprovechar, porque entre mas pronto inicies més ventgjas vas a tener, y yo te voy a orientar
en todo para que te vaya bien, ¢de acuerdo?, entonceste espero d....

TEN GENTE EN TODAS LAS REUNIONES.
La unica forma segura de que condruyas una organizacion fuerte y Sdlida y que sempre esté

creciendo es Tener dempre gente en las reuniones de Herbdife. Tienes que concentrarte en tener Sempre
3



UNIVERSIDAD DEL EXITO INVITARA LA REUNION
LECCION 16

gente en cada reunion, no pienses en la reunion de la proxima semana, 9l piensa en la Sguiente reunion,
porque solamente de eso depende que congtruyas una gran organizacion o que no condruyas neda.  El

promedio minimo gue debes mantener es de 4 a 6 personas por reunion, para que tu crecimiento esté cien por
ciento asegurado. Redmente es sendcillo, pero la mayoria de los digtribuidores no cumplen con este requisito
minimo. Cada digtribuidor que reclutas es un paso més que te acerca d éxito econdmico, asl que, lo mgor
que puedes hacer es mantenerte dando méas y més pasos sempre, porque es la tnica forma de que llegues
hasta donde estalo que quieres, € éxito!

Cada reunion que hacemos es una oportunidad més para que obtengas digtribuidores, no importa
nimero, puede sr uno 0 Més, pero la idea es que dempre te mantengas continuamente consiguiendo
digtribuidores y no perder la oportunidad que representa cada reunion, porque cada vez que no gprovechas
una oportunidad, esa ya la perdiste para Sempre. Es decir, ya perdiste una, podrés tener otras, pero esaen
paticular, yala perdiste y no la volverds a tener nunca mas. As es como e fracasa en la vida, poquito a
poquito, dgando ir las oportunidades unartras otra

Cadavez quetienesfrente ati a una persona con la que puedes hablar, es una oportunidad més que se
te ha concedido, 9 la gprovechas puede ser que conggas un diente o un didribuidor, S la desperdicias y no
hablas con esa persona, por miedo, timidez o fadta de tiempo, o por la razon que sea, es una oportunidad que
perdise y a los que sempre pierden € les llama perdedores, y a los que Sempre gprovechan e les llama
ganadores.



