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Checklist Plan de Trabajo – Nuevo Distribuidor
Tatiana Zalazar & Claudio E. Gamboa

24 HORAS CRITICAS
[ ] Insertar en el Sistema de Soporte         [ ] Definir Metas      [ ] Evaluacion Nutricional       [ ] Comprar Stock      [ ] Primera Venta

Nombre/Id. Reclutado Peso
Telefono Fecha

Mayorista Talla
Fecha

Foto tomada

Lista 300 – Clientes Evaluación Nutricional Propia P Mi Primer Millon Mi Reclutamiento
P Mi Casa Elite Mi Patrocinio

Lista 300 – Negocios Primera Visita de Venta - Acompanado T Mi Stock

Entrenamiento CD “Nuevo Distribuidor” Audio Villalobos 1 DVD Villalobos 1 
Plan Total Audio Villalobos 2 DVD Villalobos 2

Productos-Rosenberg&Cabezas Audio Villalobos 3 DVD Villalobos 3
Audio Equipos Presidentes Audio Villalobos 4 DVD Villalobos 4

Soporte Herba-Chile

Lecturas Desarrollo Personal

ENTRENAMIENTOS HOM Cómo Comprar
Quick Start Formas de Pago
1-Academia- Principios Basicos Distribuidor Pedido Personal
2-Academia-Ventas Pedido Telefonico
3-Academia-Reclutamiento&Patrocinio Pedido por fax
4-Academia-Plan de Accion Pedido USA/US$
5-Academia Nutricion

STS del Mes

RECLUTAR = INVITAR     (Explicacion Eventos)

IMPORTANCIA DE LOS VP 2,500

Presentar al líder grupal (TAB Ascendente)

*** M  E  T  A  S ***
Ingresos Mensuales

3 MESES 1 AÑO Horas a dedicar por semana

VP Consumo Personal/Familiar VP Stock Seguridad KITS a mantener
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Checklist Telefonico – Distribuidor Activo
Tatiana Zalazar & Claudio E. Gamboa

Es un buen momento para hablar ? Tiene donde tomar apuntes ?

Productos Consumidos Personalmente/ Resultado Obtenido
VP en consumo
Detalle de Productos

Cuantos Clientes Activos
Nuevos
Abandonados
# evaluaciones
# seguimientos

Informar Actividades de Entrenamiento de la semana

Informar Actividades de Reclutamiento de la semana

Cuantos Invitados al STS ?
Primeras lineas / Downline
Recordar fechas
Promocionar Invitados Especiales
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